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La terrible verdad es que en el X% de los casos [categoría de
personas X] NO te revelarán nunca lo que de verdad funciona
para [lograr X resultado]

¿Has intentado muchas veces [lograr X resultado] sin
conseguirlo?

Los otros [categoría de personas X] morirían de envidia si
supieran que estás por [conseguir
sistema/estrategia/herramienta X]

Cuidado: estás por descubrir [la herramienta/estrategia X] para
lograr [resultado X] en [tiempo X] 

¿Tú también te crees el cuento de que [lograr X resultado] es
difícil, peligroso y sólo para unos cuantos? Yo también lo creía,
pero luego...

Las viejas reglas para [lograr X resultado] y [obtener X beneficio]
ya no funcionan...

A la atención de cualquiera que quiera [lograr X resultado] en [X
sector/mercado/situación]...

7 ideas para tu
pre-título



Cómo [lograr X resultado] sin [problema 1], [problema 2] y sin
[problema 3]

X estrategias probadas que [categoría de personas X] no quieren
que conozcas para [lograr X resultado] sin tener [X problema]

Revelado: cómo puedes [lograr X resultado] sin [X problema]

Siguiendo esos X pasos he conseguido [lograr X resultado] en [X
tiempo], ¡en sólo [X tiempo] al día! ¿Quieres descubrir cómo lo he
logrado?

Descubre tú también [sistema/estrategia/herramienta X] que te
permite [lograr X resultado] sin enfrentar [obstáculo X], aun si
tienes [problema X]

¡Estás por descubrir la mentira más grande que [categoría de
personas X] nos han contando hasta ahora y que nos impidió
[lograr X resultado]!

¿Quién más quiere [estrategia/herramienta X], ya probado con
éxito por [categoría de personas X] para [lograr X resultado]?

7 ideas para tus
títulos de impacto



Descubre cómo lograr [beneficio 1], [beneficio 2] y [beneficio 3] en
[X tiempo] o menos.

Deja de [actuar de X manera equivocada] y empieza ya a
[cumplir acción X] para [lograr X resultado]

¡Por fin revelados los secretos que te permitirán lograr [X
resultado] y [X beneficio] con [herramienta/estrategia X]!

Descubre el [sistema/método/estrategia] completo desde la A a
la Z para [lograr X resultado] y tener [X beneficio]

Desvelado [método/sistema/herramienta X] que [categoría de
personas X] usan con éxito [en X situación] para [lograr X
resultado]

Por primera vez, aquí tienes [el método/sistema] que [categoría
de personas X] han mantenido en secreto para [lograr X
resultado]

Por fin tienes acceso a los secretos más potentes para [lograr X
resultado] sin tener [X problema]

7 ideas para
tus subtítulos 



¿Cuál es la diferencia entre [categoría de personas X] y [categoría
de personas Y]? Seguramente no es [característica inútil 1].
Tampoco es [característica inútil 2]. Y aún más importante,
absolutamente no es [característica inútil 3]. En realidad, es algo
mucho más sencillo que podrás descubrir en los próximos X
minutos (si decides prestarle mucha atención a lo que estás por
leer].

Esto te va a gustar… Imagina [tener X beneficio]…y [lograr X
resultado]. ¿Qué harías? ¡Ahora mira cómo tu imaginación se
vuelve realidad ante tus ojos!

¿Estás cansado de [X problema]? ¿No sabes cómo [tener X
beneficio]? ¿Quieres [lograr X resultado]? ¿No soportas más [X
problema]? Entonces lee atentamente lo que sigue a
continuación, porque tengo la solución a todo eso...

3 opciones para 
introducir el tema



Esto es exactamente lo que pasa con toda esa información sobre
[argumento X] que la gente asume que es real porque es ofrecida
por [categoría de personas X].

[Categoría de personas X], que tienen los mismos problemas sin
resolver y que continúan repitiendo como loros lo mismo que los
ha llevado al fracaso.

Para [categoría de personas X] es difícil comprender cómo
[resolver problema X] porque [cometen X errores]

Si estás comenzando y no utilizas [sistema/método/estrategia X],
será muy difícil para ti [lograr X resultado]

Llega un momento de tu camino [en X sector/mercado] en el que
te harás una pregunta determinante.
La respuesta a esa pregunta hará la diferencia entre [lograr X
resultado] o fracasar.

Puedes leer e informarte todo lo que quieras sobre [argumento X];
puedes [actuar de X manera] cuanto quieras… y aun así no
estarás en capacidad de [lograr X resultado]

¿Cómo presentar
un problema?



Para evitar [X problema] debes seguir [estrategia/plan X], por lo
que obligatoriamente debes [actuar de X manera]

Si tú también [tienes X problema], hoy puedo ayudarte a [eliminar
obstáculo X] y comenzar a [lograr X resultado]

Te hago un regalo: te doy las bases para [alcanzar objetivo X] y
lograr [resultado X]

¿Te gustaría saber cómo [lograr X resultado]? Entonces prepárate,
porque estoy a punto de revelarte los X pasos para [alcanzar
objetivo X]

Necesitas [herramienta/estrategia/recurso X] que te permita
[alcanzar X resultado]. Porque una vez que has comprendido
cómo [lograr beneficio X], no es tan difícil obtener más; sólo hay
que repetir el proceso.

¿Cómo hacen [categoría de personas X] para [lograr X resultado]?
Aquí tienes la respuesta...

¿Cómo ofrecer una
solución al problema?



Te haré una confesión muy íntima... No me gusta la idea de que
todos puedan acceder a [nombre del producto/servicio], por eso
en poco tiempo cerraré las puertas. Aprovecha ahora que está
disponible.

Me reservo el derecho de eliminar del mercado [nombre del
producto/servicio], como ya lo hice en pasado. Si te interesa
[lograr X resultado], tienes que actuar ya.

Te lo advierto, con el incremento de la demanda de [nombre del
producto/servicio], el precio actual no se mantendrá así de bajo
por mucho tiempo. ¡Obtén tu [copia/acceso] ahora!

Claro, puedes hacer como si nada pasara e ignorar esta
extraordinaria oportunidad, y seguir quejándote (como hace el
99% de las personas). O puedes volver en unos días y descubrir
que el precio se ha duplicado...

Este extraordinario precio podría no seguir disponible por mucho
tiempo. Me reservo el derecho de subirlo cuando lo considere
oportuno, sin preaviso alguno.

Sólo X [plazas/copias] disponibles. ¡Pide tu [acceso/copia] antes
de que sea demasiado tarde!

¿Cómo crear urgencia?



Descubre todo sobre cómo [lograr X resultado], cómo [obtener
beneficio X], y cómo [alcanzar objetivo X] sin [tener X problema].
¡Accede ahora a [nombre del producto/servicio]!

Ahora eres tú quien debe decidir. Puedes continuar [actuando de
X manera equivocada], y seguir quejándote porque tienes
[problema 1, problema 2 y problema 3]. O puedes tomar el atajo y
probar ya [nombre del producto/servicio] para comenzar ahora a
[lograr X resultado].

Ahora tienes dos opciones: La primera es seguir haciendo lo que
siempre has hecho, obteniendo siempre los mismos escasos
resultados. Esto quiere decir que estás dispuesto a continuar
teniendo [X problemas]. O puedes [lograr X resultado] gracias a
[nombre del producto/servicio].. Tú decides… ¡Ordena ya!

Empieza hoy a [lograr X resultado]. Ordena ahora [nombre del
producto/servicio]. ¡Compra ahora!

¿Cómo crear una
llama a la acción?



Recuerda: mientras más pronto comiences a utilizar [nombre del
producto/servicio], antes obtendrás [beneficio 1, beneficio 2 y
beneficio 3]. ¿Qué esperas? Accede ahora a [nombre del
producto/servicio].

Cada segundo que pasa es muy valioso. Posponer es sólo una
excusa para no querer cambiar las cosas. ¿Quieres continuar
teniendo [X problema] y quejarte luego de no haber logrado [X
resultado]? ¡Alcanza tu objetivo ya! Ordena ahora [nombre del
producto/servicio].

Si de verdad quieres [lograr X resultado] y eliminar para siempre [X
problema], ya sabes lo que debes hacer… ¡No esperes más y obtén
ahora lo que mereces!

¿Cuánto tiempo más quieres esperar antes de [lograr X
resultado]? Si estás cansado de [X problema], ya no tienes más
excusas. ¡Aquí tienes la solución!

No olvides el cierre
poderoso



¡Gracias por leernos!
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